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Webpower soker saljare (New Sales)

Webpower ar ett ledande foretag inom e-postkommunikation med kontor i Sverige, Holland,
Tyskland, Spanien och Kina. Vi hanterar allt fran strategi, utveckling och genomférande av e-
postkampanjer till slutanalys och uppféljning. Vart verktyg innehaller alla funktioner som
behdvs for sdker och effektiv e-postkommunikation tillsammans med integrering med 6vriga
digitala kanaler.

Vi soker en driven och hungrig sdljare med viljan att vara delaktig i var pagaende expansion.
Vi har vuxit kraftigt den senaste tiden och behdver din hjalp med att fortsatta gora detta.

Vi soker en séljare som ska arbeta med att erbjuda var |6sning for att skapa, skicka och
analysera e-post kommunikation. Arbetet kommer att innebéra att kontakta och bearbeta
nya affarskontakter.

Du som soker ska ha erfarenhet av B2B-forsaljning samt ha ett stort intresse av
marknadsféring, kundkommunikation och IT. Du bér ha kunskap om e-postkommunikation.
Vi ser garna att du har nagon erfarenhet av att arbeta med CRM- / CMS- eller annat
motsvarande system. Goda kunskaper i engelska kravs. Det ar ett stort plus ifall du har
arbetat med liknande |6sningar tidigare. Din sociala formaga ar lika viktig som din vilja att
utvecklas snabbt. Du ska drivas av att se resultat och inte vara radd for utmaningar. Du
maste kunna fatta egna beslut och samtidigt vara lyhérd. Den har branschen fordandras
snabbt sa du maste ha en stark vilja av att alltid ligga steget fore, vara nyfiken och vilja att
lara dig mer.

Kontaktpersoner
Robert Andersson, Forsaljningschef
Direkt, 08 580 80 757, robert.andersson@webpower.se

Ansdkan
Ange referensnummer: New Sales

Vi tar emot ansdkan via epost: robert.andersson@webpower.se

Vi tillampar I6pande urval sa ta chansen att soka redan idag!



